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Toplumsal gliven, durustluk ve ekonomik kalkinma uizerine
insanin basta kendisi olmak tizere tiim iliskilerinin en temelinde giiven hissiyati yatar. Kendimize
duydugumuz guven, sevdigimiz insana duydugumuz guven, ortagimiza duydugumuz guven,
patronumuza duydugumuz guven, is arkadasimiza duydugumuz guven hayatimizin her alanini
etkiliyor.

Fakat bir¢ok soyut varlikta oldugu gibi giiven de elle tutulur bir sey olmadigi icin ekonomik
talihimiz Gzerindeki etkisini dikkate az aliyoruz.

Oysa indirimlere glivenmiyoruz, taksiciye glivenmiyoruz, yedigimiz lokantaya
glivenmiyoruz, sirketlere glivenmiyoruz, elektrik-dogalgaz sirketlerine glivenmiyoruz, kamu
kurumlarina glivenmiyoruz ve farkinda olmasak da bu guiven eksikligini baz alarak harcama
yapiyoruz.

Dunyanin 6nde gelen glven endekslerinden Edelman Guven Endeksi'ne gére dinya nifusunun
%74'0 kuresel duzenin adaletsiz oldugunu dusunuyor, %76'si ise degisim istiyor. Yine ayni endekse
gore Turkiye'nin %55'i STK, devlet kurumlari, firmalar ve medyaya giivenmiyor.

University of East Anglia’da davranissal ve deneysel sosyal bilimler Gzerine arastirma yapan Prof.
Dr. David Hugh Jones, given duygusunun “ekonomik aktiviteyi toplumun yalnizca kiguk bir
kismindan daha genis cevrelere yaymak icin” cok 6nemli oldugunu sdyluyor.

Jones, durustluk ve inanclarin 15 tlkedeki ekonomik kararlara etkilerini irdeledigi bir calismasinda
basmakalip inanglarin, bir grubun diger bir gruba yonelik tavrini etkiledigini belirtiyor. Ornek
olarak ise Avrupa’daki kurtarma paketleri sirasinda elisikihiglyla bilinen Almanlarin “butce
konusunda gevsek” olduguna inandigi gtiney Avrupalilara karsi 6nyargili yaklasimlarini gésteriyor.

Ulkemizde ise muhafazakar kesimin alkol kullanan kesime, alkol kullanan kesimin ise muhafazakar
kesime yonelik malim basmakalip inanglari bunun bir 6rnegi olarak verilebilir.

Jones'un calismasinda topladigi verilere gore insanlar, Ulkelerindeki insanlarin durustluga
hakkinda ne kadar kdtimserse diger tlkelerin insanlarin diiriistligiine de o kadar az
inaniyor. Ustelik baskalarinin diiriistliigii konusunda kétiimser olan insanlar, kendi
yansimalarini gérdukleri davranislar: da “duristliik” olarak tanimlama yanilsamasina
dasuyor.

“Paranizi sarap icmek isteyene mi dilek dileyene mi verirsiniz?”
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Gectigimiz gunlerde Twitter ve farkli mecralarda yaptigim bir ankette insanlara “Paranizi iki
dilenciden birine verecek olsaydiniz kime verirdiniz?” diye sordum. Siklar “Sarap icmek
istiyorum, param yok” diyene ve “Ne muradiniz varsa versin” diyene idi.

Twitter Gizerinden ankete katilan 2650 kisinin %80'i “Sarap igmek istiyorum” diyene cevabini
verirken, %20'si “Ne muradiniz varsa versin” diyene veririm dedi. Online yaptigim ankete
katilan 29 kisinin ise %55'i “Sarap icmek istiyorum” diyene sikkini se¢cerken, %45’i ise “Ne
muradiniz varsa versin” diyene sikkini secti.

Fakat bu sonuclardan ¢ok esas dikkat ceken olay 6zellikle Twitter Gizerinden se¢imde bulunan
insanlarin “sarap icmek istiyorum” diyen Kisi i¢in “ne yapacagini duriistce soyliiyor”
demesiydi. Oysa elimizde karsidakinin séziinden baska verdigimiz parayla ne yapacagini
duristce soyledigine dair herhangi bir veri yoktu. Yani “sarap icmek i¢in para istiyorum” deyip o
para ile gidip baska bir sey de yapabilirdi.

insanlarin neden bu tir bir davranista bulunmus olabilecegini danistigim Bilgi Universitesi'nden
Dog. Dr. Ayca Ebru Giritligil, Jones'un “insanlar kendi yansimalarini durUstltk olarak algilar”
yorumuna benzer bir yorumda bulundu.

“En Ustteki kamusal mekanizmalar verimli calismadigi zaman insanlar, kendilerine yakin
olan gruplara aidiyetlerine daha ¢ok 6nem veriyor. Dolayisiyla ‘sarap i¢enler’ birbirlerine
daha pozitif bakiyor. Toplumsal kutuplasmanin yogun oldugu dénemlerde bu gruplasmalar
daha da sikilasiyor. insanlarin refleksi dogal olarak kendi grubundan olanlara daha ¢ok
guvenmek oluyor” diyor Ayca hoca.

Konuyla ilgili konustugum bir baska isim University of North Carolina’da davranissal bilim
Uzerine calismalarda bulunan Yardimci Dogent Doktor Oviil Sezer oldu.

“Ankette tabii ki niyetin direkt olarak sdylenmesinin 6nemi var. Sadece parayi nasil
kullanacagini séylemekle kalmayip, ayrica ¢cok da ulvi oimayan bir amacg i¢in harcanacak
parayi direkt séyleme durumu var” diyor ve ekliyor Sezer: “Bir baska ilgin¢ arastirma su
olabilirdi; aksam yemegi alacagim ¢ocuklarima giyecek alacagim diyen bir dilenci de diiriist
bulunur muydu, yoksa sarap icecegim diyen yine mi daha diirist bulunurdu?”

“Yetenek, zeka degil; karakterin temel géstergesi diirtastluktur”

University of North Carolina’da insanlarin biraktiklari izlenim ve yarattiklari algi Gzerine de
calismalarda bulunan Sezer, “Arastirmalar sunu gosteriyor ki bir insanin ne kadar zeki ne
kadar yetenekli oldugu o insanin karakterinin temel 6zelligi olarak algilanmiyor” diyor.

Dilenciye para verip vermemek gibi konularda “durudstlik ve ictenlik daha énemli ¢iinkt bir
insanin karakterinin en temel 6zelligi olarak durustliik gériliyor” diyor Sezer.

“Ornegin deneylerde cok sicakkanli ya da ¢ok zeki insanlarin karakteri nasil sorusuna net bir cevabi
yok kimsenin. Ama i¢ten bir insan, niyetini direkt sdéyleyen bir insan, yani dirust bir insan

cok daha fazla guiven uyandiriyor, cok daha fazla duzgun karakterli olarak gérultyor. Yani 6nemli
olan o noktada algilanan samimiyet.”

Yani Sezer ile Giritligil'in agiklamalarini alip Ust Uste koydugumuzda algilanan samimiyetin
digerleriyle ilgili ekonomik kararlarimizi etkiledigini géruyor, Jones'un ¢alismasina baktigimizda da
bu samimiyeti bize benzeyenlerden baska kimsede gérmedigimizi anliyoruz.
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Yani paramizi bize benzeyen bakkalda, bize benzeyen kasapta, bize benzeyen berberde, bize
benzeyen kuaforde, bize benzeyen seyahat firmasinda harciyoruz.

Yani artik goruslerimizde degil, cebimizde de kutuplasiyoruz...
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